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Obchodni podminky

1. Obecna ustanoveni i i
Alianti Club (dale jen AC) podnika jako fyzicka osoba Ing. Ivo Stolpa, U Hfbitova 8, Jihlava,58601, IC:
15266176, DIC: CZ6008300133. Clenem Alianti Club (dale jen ¢len) se mohou stat pouze osoby starsi
18ti let a zpUlsobilé k pravnim ukonum, fyzicka osoba - podnikatel, nebo pravnicka osoba. Je-li k
vykonavani €innosti spojené s ¢lenstvim v AC tfeba ufedni nebo jiné povoleni, odpovida kazdy z
ucastnikd za to, ze toto povoleni obdrzel. Stejné tak odpovida za pInéni danovych a jinych povinnosti.
Tyto obchodni podminky vymezuji jednotlivé moznosti pro zafazeni ¢lena do struktury AC.

2. Pfedmét smlouvy

Pfedmétem smlouvy mezi ¢lenem a AC je sjednani podminek pro poskytovani vyhod pro registrované
¢leny AC a stanoveni pravidel vzajemné spoluprace v oblasti prodeje produktl z nabidky AC podle
podminek danych témito obchodnimi podminkami, marketingovym planem a internimi pfedpisy AC.

3. Clen se zavazuje:

a) jako nedilnou soucast registrace ucinit prvni objednavku produktd,

b) okamzité uhradit kupni cenu pfi pfevzeti produkta,

¢) dodrzovat interni pfedpisy AC a postupovat vZzdy v souladu s obchodni politikou AC a dodrZovat
jeho pokyny,

d) v pfipadé Ze je do struktury AC zafazen jako partner, vykondvat ¢innost partnera jako samostatna
osoba, vlastnim jménem a na vlastni jméno a riziko.

4. AC se zavazuje:

a) Prodavat ¢lenovi zbozi za podminek stanovenych vnitinimi pfedpisy a v cenach dle aktualniho
ceniku - pInéni této povinnosti je omezeno skladovymi kapacitami AC,

b) seznamit ¢lena s obchodni politikou AC, internimi dokumenty AC a jejich zménami, a to v rozsahu
odpovidajicim zafazeni €lena do struktury AC,

¢) vyplatit ¢lenovi odménu, vznikne-li mu na ni narok,

d) poskytovat ¢lenovi prubézné vesSkeré potfebné informace, a to pfedev§im formou elektronické
posty a webové prezentace.

5. Clenovi nalezi:
odmeéna, jejiz vySe a zplUsob Uhrady jsou stanoveny v Marketingovém planu. AC je opravnén zapocditat
odménu, na kterou vznikne ¢lenovi narok, proti pfipadnému dluhu, ktery ma ¢len vici AC.

6. Clen odpovida:

plné za Skodu, ktera pfipadné AC vznikne nedodrzenim smlouvy uzaviené mezi ¢lenem a AC,
internich pfedpist, nebo pokynu AC.

7. Clen prohlasuje a svym podpisem stvrzuje, ze:

a) byl sezndmen se v8emi dokumenty upravujicimi jeho prava a povinnosti, zejména s témito
Obchodnimi podminkami a s jejich obsahem bezvyhradné souhlasi,

b) na dobu trvani smluvniho vztahu souhlasi, dle §5 odst. 5 zakona ¢. 101/2000 Sb. o ochrané
osobnich udajl, se zpracovanim svych osobnich tudaju AC v plném rozsahu sdélenych udaju, a to za
Ucelem udrzovani a spravy databaze ¢lentd AC pro nabizeni obchodu a sluzeb,

¢) byl seznamen se v8emi pravy a povinnostmi vyplyvajicimi z dokumentd vztahujicich se k jeho
¢innosti, zejména s o obsahem Marketingového planu,

d) v pfipadé Ze je ¢len osobou povinnou k dani z pfidané hodnoty, zplnomocriuje AC, dle §26 odst. 3
zakona 235/2004 Sb. o dani z pfidané hodnoty, k vystavovani danovych dokladd svym jménem za
ucelem vyplaceni odmény, zaroven se zavazuje, ze vSechny takto AC vystavené danové doklady
pfijme.

8. Clenem se stava osoba dle bodu 1. té&chto obchodnich podminek jejiz vyplnéna smlouva o
obchodni spolupraci byla potvrzena a pfijata AC. Clen je opravnén uzavfit pouze jednu smlouvu o
obchodni spolupraci s AC. Clen je povinen seznamjt se s daffovymi a ostatnimi obecné zavaznymi
pravnimi pfedpisy upravujicimi obchodni Cinnost v CR, tato dodrzovat a nést za svou ¢€innost plnou
odpovédnost. Clen jedna vzdy svym jménem a na svUj ucet, neni zaméstnancem AC, neni opravnén
se takto prezentovat a neni opravnén jménem AC jednat ani ¢€init pravni ukony. Clenstvi v AC je
nedélitelné.

9. Clen je opravnén nakupovat produkty z nabidky AC za velkoobchodni ceny. Je opravnén prodavat
vyrobky v pfimém prodeji koncovym zakaznikim, neni opravnén tyto produkty prodavat zejména do
velkoobchodu, obchodnich domu, nakupnich stfedisek a ve stancich. Clen je opravnén prodavat i
produkty jinych firem, nesmi vS§ak svym jednanim poskozovat dobré jméno a zajmy AC. VesSkeré
informace podavané zakaznikovi ¢lenem musi byt v souladu s oficialni politikou AC a propagacnimi
materialy AC. Clen je povinen zédkaznika seznamit s aplikaci a ucinky produktu, a to pouze v souladu



s navodem k uziti, ktery je pfiloZzen k jednotlivym vyrobkiim. Clen neni opravnén zadnym zpUsobem
upravovat €i nadhodnocovat uc€inky produktu. Rozhodné nesmi propagovat jejich nepodloZzené
Iékarské ucinky.

10. Nazev Alianti Club, loga a dal$i texty jsou vlastnictvim AC a smé&ji byt pouzivany vyhradné ve
spojeni s produkty dodavanymi AC. Clen se zavazuje dodrzovat obchodni tajemstvi. Toto obchodni
tajemstvi se tyka pfedevsim vnitfnich obchodnich struktur a sponzorskych linii. Povinnost dodrZovat
obchodni tajemstvi trva i po skon€eni smluvniho vztahu a to po dobu dvou let.

11. Clen nakupuje produkty pfimo od AC, pficemz je povinen uhradit kupni cenu v hotovosti pfi jejich
pifevzeti. O zaplaceni kupni ceny vystavi AC danovy doklad. Clen ma pravo odebrané produkty do 30
dnd od zakoupeni vratit na vlastni naklady zpét AC, pokud nejsou nacaty nebo posSkozeny a v
originalnim obalu. V pfipadé, zZe ¢lenovi z nakupu vracenych produktd plynula jakakoliv odména, tato
bude zapoctena jako dluh v souladu s bodem 5. téchto obchodnich podminek.

12. Clen je povinen dodrzovat pfi prodeji produkti zakaznikovi cenu stanovenou AC v platném
ceniku. Platny cenik je vzdy k dispozici na strankach www.alianti.,eu. Nové ceniky jsou rovnéz
zasilany elektronickou postou, pokud je AC znama emailova adresa ¢lena. Clen je pfi prodeji produktu
zakaznikovi povinen vystavit fadny doklad. Zakaznik ma pravo do tfi pracovnich dnu zakoupené
produkty vratit. Clen je opravnén pfijmout zpét produkty pouze tehdy, jsou-li ve stavu, v jakém je
pfedal zakaznikovi a jsou tudiz schopny dalSiho prodeje.

13. Clen je povinen zkontrolovat si produkt v okamziku pfevzeti. V piipadé zaslani produktd na
dobirku, je €len povinen zkontrolovat neporuSenost obalu. Za Skody vzniklé pfepravou ruci pfepravce.
AC odpovida za Skodu vzniklou vadnym obalem produktu. Reklamaci je nutno uskutec¢nit neprodlené
a v souladu s platnym Reklamacnim fadem AC.

14. Clenovi nalezi za kazdy kalendaini mésic odména dle platného Marketingového planu. Clenovi
bude tato odména zaslana na ucet oznameny AC, a to nejpozdéji do posledniho dne nasledujiciho
mésice. Odmeéna je vyplacena pouze v pfipadé, Ze jeji vySe dosahla alespon €astky limitu uvedeném
v Marketingovém planu. V pfipadé, Ze bude ¢astka odmény nizsi nez limit pro vyplatu, bude odména
ulozena v AC a bude pfipo¢tena k odméné za nasledujici mésic. Clenovi, ktery nevlastni bankovni
ucet, nebo o to pozada, mGzZze byt odména poskytnuta formou cerpani slevy dle zasad uvedenych v
Marketingovém planu.

15. AC si vyhrazuje pravo ménit nebo upravovat v ptipadé potfeby, Obchodni podminky,
Marketingovy plan, Reklamacni fad a ceny tykajici se prodeje produktll prostfednictvim AC.

16. Platnost smlouvy

Smlouva se uzavira na dobu jednoho roku. V pfipadé, Ze &len v této dobé uskute¢ni u AC alesponi
jeden nakup svym jménem, smlouva se automaticky prodluzuje o dalSi rok. Smlouva nabyva platnosti
dnem podpisu a uc€innosti dnem uhrazeni prvni objednavky a lIze ji ménit pouze pisemnymi dodatky.
AC si vyhrazuje pravo neuzavfit s klientem smlouvu bez udani ddvodu.

17. Ukoné&eni smlouvy

Smlouva o obchodnim zastoupeni kon¢i:

a) dohodou,

b) odstoupenim AC od smlouvy, jestlize ¢len porusi povinnosti uvedené v téchto Obchodnich
podminkach, Marketingovém planu nebo nedodrzi platné ceny; ¢len je v tomto pfipadé povinen
uhradit sank&ni pokutu ve vySi nevyplacenych odmén,

¢) vypovédi jedné ze smluvnich stran bez udani ddvodu s mési¢ni vypovédni lhitou, ktera zacne
bézet od prvniho dne mésice nasledujiciho po doru€eni vypovédi,

d) smrti klienta,

e) uplynutim doby, na kterou byla smlouva sjednana, nebyla-li automaticky prodlouzena; v tomto
pfipadé AC dava c¢lenovi moznost do 6 mésict od ukonéeni smlouvy pisemné pozadat o novou
smlouvu za stejnych podminek jako smlouva stavajici v pfipadé, Ze €len splfiuje i vSechny ostatni
podminky k Clenstvi; smlouva bude obnovena s platnosti ke dni nasledujicimu po skonceni puvodni
smlouvy a ucinnosti ke dni splnéni viech podminek pro obnoveni smlouvy. Ke dni u¢innosti obnoveni
smlouvy bude Clen zafazen na misto ve struktufe AC odpovidajici pfedchozimu zafazeni. V dobé ode
dne nasledujiciho po ukonc&eni pfedchozi smlouvy do doby uc€innosti obnoveni smlouvy nevznika
¢lenovi narok na jakékoliv plnéni ze strany AC.

18. Vytvoiené &lenské linie a partner jsou pevné dané a neni mozné je v prib&hu smluvniho vztahu
meénit.



Marketingovy plan

1. MoZnosti spoluprace s Alianti Club

Zahajeni spoluprace s Alianti Club (dale jen AC) je zcela zdarma, staci pouze vyplnit pfihlasku.
Neplatite Zadné registracni ani prodluZzovaci poplatky.

Spolupracovat s AC muzete jako ¢len AC nebo jako partner AC.

Clen AC

a) Muzete nakupovat pro sebe, pro své blizké a rovnéz pro své znamé z pohodli Vaseho domova s
okamzitou slevou az 30%.

b) Zakoupené produkty miuzete dale prodavat za katalogové ceny a mit z tohoto prodeje zisk az 43%.

¢) Pro fyzické osoby bez zZivhostenského listu i s zivhostenskym listem a pro pravnické osoby.

d) Staci vyplnit pfihlasku a objednat produkty za minimalné 300 K& v ¢lenskych cenach. Hned v této
prvni objednavce Vam tedy poskytneme okamzitou aZz 30% slevu. Na danovém dokladu, ktery je
soucasti kazdé zasilky, obdrzite ¢lenské Cislo.

e) Odeslanim pfihlasky spolu s prvni objednavkou se stavate ¢lenem AC a zavazuje se akceptovat
obchodni podminky, marketingovy plan a dalSi dokumenty a pokyny AC.

f) Mizete objednavat dle svych potfeb. Nejste limitovani zadnymi povinnymi odbéry.

Partner AC

a) Partnerem Alianti Club se mulze stat ¢len AC.

b) Pro fyzické osoby bez Zivhostenského listu i s Zivhostenskym listem a pro pravnické osoby.

¢) Partner mlze vytvaret obchodni sit ¢lent a partnerd AC (viz dale).

d) Za dosazeny obrat a zprostfedkovani obchodu je partneriim AC vyplacena odména (viz dale).

2. Ceny a jejich dodrzovani
Katalogova cena

Katalogova cena (dale jen KC) je cena, za kterou se produkty prodavaji ne¢lenim AC a je uvedena v
aktualnim ceniku.

Clenové a partnefi AC se zavazuji dodrzovat stanovené katalogové ceny. Je zakazano prodavat
produkty koncovym spotfebiteldm za jiné nez katalogové ceny, které jsou uvedeny v klubovém
katalogu, ceniku a dalSich klubovych materialech. PorusSeni této zasady bude povazovano za vazné
poruSeni obchodnich podminek AC a s takovym ¢&lenem ¢&i partnerem bude okamzité ukoncCena
spoluprace.

Clenskéa cena

Clenska cena (dale jen CC) je cena, za kterou produkty nakupuje ¢len nebo partner AC. V této cené je
zohlednéna ¢lenska sleva z KC ve vySi 20% az 30%. CC jsou soucasti aktualniho ceniku.

Obratova cena

Obratova cena (dale jen OC) je snizena o DPH a pfipadné dal§i mimofadné slevy. OC je
podkladem pro vypocet odmén dle marketingového planu. OC je soucasti aktualniho ceniku.



3. Prihlaska za ¢clena Alianti Club

Clenem Alianti Club se muUze stat fyzicka i pravnicka osoba. Fyzicka osoba musi byt starsi 18ti let a
zpusobila k pravnim ukonim. Kazda pfihlaska musi obsahovat jméno a ¢lenské ¢islo partnera. Pokud
neznate zadného partnera ani ¢lena Alianti Club, kontaktujte nas.

Pfihlasku za &lena Alianti Club je nutno podat pisemné na adresu:

Alianti Club
Ing. Ivo Stolpa
Zizkova 89
58601 Jihlava

Pro urychleni registrace je mozné podat tzv. prfedbéznou pfihlaSku emailem, kdy poSlete
naskenovanou pfihlasku jako pfilohu, nebo nam poSlete vedkeré udaje nutné pro podani pfihlasky
pfimo emailem. Za pfedbé&Znou pfihlasku je rovnéz povazovana objednavka pfes webové stranky
vCetné prvni objednavky v eshopu na www.alianti.eu.

V pfipadé uskuteCnéni pfedbé&zné pfihlasky je vSak nutné dodate¢né zaslat jeSté Fadnou pisemnou
pfihlasku s vlastnoru¢nim podpisem a datem podpisu.

Vénujte prosim odpovidajici pozornost volbé svého partnera, ktery Vam bude pomahat a radit.

Partnera v prbéhu c&lenstvi jiz neni mozno zménit. V pfipadé, Zze zadného partnera v pfihlasce
neuvedete, bude Vam partner pfidélen.

4. Objednavky

Clenové AC mohou podavat objednavky nasledujicimi zptsoby:

a) pomoci eshopu na www.alianti.eu - po pfihlaseni,

b) emailem na adresu objednavky@alianti.eu,

¢) postou na vySe uvedenou adresu,

d) telefonicky na 567 320 386 v pracovnich dnech 9:00-15:00.

Objednavky jsou do obratu pro vypocet odmén zapocitavany az po jejich Uhradé - pfesnéji feCeno v

den pfipsani uhrady na ucet AC. Proto s kvalifikaCnimi nadkupy nevahejte a provadéjte je v prvni
poloviné mésice.

Expedice
Objednavky expedujeme béhem jedngho az tfi dnu od obdrzeni objednavky. Objednané produkty

Vam zasleme na libovolnou adresu v CR, kterou v objednavce uvedete. V pfipadé, ze v objednavce
adresu neuvedete, zasilku Vam automatlcky zaSleme na dorudovaci adresu uvedenou v pfihlasce.

Doruéeni objednavek

Standardné zasilame objednané produkty jako obchodni balik Ceské posty.
Volitelné, pfi objednavkach do 5000 K¢, muzete zvolit standardni balik.

Cena doruceni obchodniho baliku ¢ini 150 K¢,
cena standardniho baliku pak 130 K¢.

Ceny jsou uvedeny v€etné manipulaéniho poplatku 10 K& a 20% DPH.

Osobni odbér

Objednané produkty si mGzete po pfedchozi domluvé vyzvednout osobné& v kontaktni kancelafi v
Jihlavé, Zizkova 89, dvefe 321. V tomto pfipadé platite pouze cenu produktd.



5. Clenska sleva

Clenska sleva z katalogové ceny (KC) je poskytovana kazdému ¢&lenovi AC a to jiz z prvni objednavky
podané soucCasné s pfihlaskou.

Clenska sleva je 20% az 30% z KC, dle produktu. Tato sleva je promitnuta v &lenské cené& (CC), za
kterou ¢lenové produkty nakupuji

Poskytnuti ¢lenské slevy je podminéno pouze &lenstvim v AC.

6. Jak se stat partnerem
Partnerem se automaticky stava ¢len AC, ktery zprostiedkuje ¢lenstvi v AC prvnimu zajemci.

a) Kontaktujte nového zajemce,

b) vysvétlete mu vyhody ¢&lenstvi v AC a seznamte ho s obchodnimi podminkami a marketingovym
planem. 5

c) Pomozte mu vyplnit pfihla8ku a prvni objednavku. V kolonce "Clenské Cislo partnera" uvedte své
Clenské Cislo a v kolonce "Jméno partnera" své jméno a pfijmeni.

d) Vysvétlete mu zpUsoby objednavani produktl a pomozte mu odeslat pfihlasku a prvni objednavku.

V okamziku zpracovani této ptihlasky se automaticky stavate partnerem nového &lena. Clen AC nema

moznost v prubéhu cElenstvi svého partnera zménit. Vasim ukolem jako partnera je pomahat ¢lenovi
dosahnout jeho vyty€enych cill.

7.Sit

Partnerovi nélezi za zprostfedkovani prodeje odména. Podminky a vy3e této odmény jsou stanoveny
na zakladé tohoto marketingového planu.

Obchodni skupina

Kazdy &len, kterého zaregistrujete, tvofi Vasi tzv. prvni linii. Clenové, které zaregistruji ¢lenové z Vasi
prvni linie, tvofi Vasi druhou linii, atd. VSichni tito ¢lenové, az do paté linie, tvofi Vasi obchodni
skupinu.

Kumulovany skupinovy obrat (dale jen KSO)

Vypoéty odmén vychazi z tzv. obratové ceny (OC). Jde o &lenskou cenu (CC) po odpoétu DPH a
pfipadnych dodateénych slev.

Nakupy poradce a celé jeho obchodni skupiny (pocitano v OC) tvofi skupinovy obrat. Skupinové
obraty dosaZené za jednotlivé kalendaini mésice se scitaji a tvofi KSO. Tento KSO je zakladem pro
karierni rast poradcu AC.

8. Tituly

Kariérni postup a ziskavani tituld, které souvisi s vySi odmény se odviji od KSO (viz vySe).
Manazer

Jde o skupinu Sesti titulll. Existuje manazer:

bronzovy
st¥ibrny
zlaty
platinovy
rubinovy a
diamantovy.

Nejnizsi titul Bronzovy manazer ziskava partner pfi dosazeni KSO 10.000 K¢&. Titul Stfibrny manazer
pfi KSO 20.000 K¢, Zlaty manazer pfi KSO 40.000 K¢, Platinovy manazer pfi KSO 80.000 K¢,
Rubinovy manazer pfi KSO 160.000 K& a kone€né& Diamantovy manazer pfi KSO 320.000 K&.



Reditel, viceprezident a prezident
Tyto ftfi tituly tvofi vrchol kariérniho postupu.

Titul Reditel ziskava partner pfi dosazeni KSO 640.000 K&. Titul Viceprezident pfi KSO 1.280.000 K&
a Prezident pfi KSO 2.560.000 K¢&.

Partnefi s titulem Prezident tvofi prezidentskou radu. Tato rada se podili na rozhodovani o budoucim
sméfovani AC, o zménach marketingového planu a o zafazovani novych produktd. Prezidentska rada
muze na zakladé svého rozhodnuti pfizvat k jednani i partnery s nizSimi tituly.

9. 0dmény
Partneriim dle tohoto marketingového planu nalezi nasledujici odmény:

a) Skupinovy bonus
b) Vedouci bonus
c) Manazersky bonus

Rozhodnym obdobim pro vypocet odmény je kalendaini mésic. Do vypoctu vstupuji objednavky, které
byly doruc¢ené a v plné vysi uhrazené. Vypocet vSech bonusl vychazi z obratové ceny (OC).

Skupinovy bonus

Jde o zakladni odménu pro nase partnery. Skupinovy bonus je vyplacen z nakupl obchodni skupiny,
tedy z nakupu VasSich ¢lend az do paté linie. Podminkou pro vyplatu skupinového bonusu je
kvalifikacni nakup v libovolné vysi. Jelikoz si vazime Vasi prace spojenou se ziskavanim novych ¢len(
AC, nalezi Vam skupinovy bonus i v pfipadé, ze kvalifikaéni nakup neuskutecnite. Potom Vam ale
nalezi pouze polovina z vypocteného skupinového bonusu.

VySe skupinového bonusu se odviji od linie, ve které se nachazi ¢len, ktery provedl nakup:

1. linie 8%
2. linie 4%
3. linie 2%
4. linie 1%
5. linie 1%

VyS8e uvedena procenta pfedstavuji procenta z OC.
Vedouci bonus

Velmi si vazime opravdu vykonnych partner(l a proto nabizime i tento vedouci bonus. Ten je vyplacen
z nakupu ¢lend v 6. az 10. linii. Podminkou pro vyplatu vedouciho bonusu je kvalifikaéni nakup v
libovolné vySi a pocet kvalifikovanych €lend v prvni linii shodny s &islem linie. Jde tedy o pfirozené
rozSifeni skupinového bonusu pro vykonné partnery.

Kvalifikovany ¢len je €len, ktery provede v daném meésici kvalifikacni nakup v libovolné vysi. Jestlize
jste sami provedli kvalifikaéni nakup a mate-li ve své prvni linii 6 kvalifikovanych &lenud, nalezi Vam
vedouci bonus z Vasi 6. linie a td.

VySe vedouciho bonusu:

6. linie 0,4%
7. linie 0,3%
8. linie 0,2%
9. linie 0,1%
10. linie 1%

Vyplata vedouciho bonusu z 10. linie je odména pro vS8echny partnery, ktefi maji ve své prvni linii
alespon deset kvalifikovanych ¢lenu.



ManazZersky bonus

Manazersky bonus je vypocitavan z 2% obratu v OC celého AC. LiSi se tedy od pfedchozich dvou
bonusl, které se odvijeji od vykonu Vasi obchodni skupiny. Manazersky bonus se naproti tomu odviji
od dosazeného titulu.

Kazdému titulu nalezi stanoveny pocet podill:

Bronzovy manazer 1 podil
St¥ibrny manazZer 2 podily
Zlaty manazer 4 podily
Platinovy manazer 8 podilu
Rubinovy manazer ... 16 podiln
Diamantovy manazZer ... 32 podilt
Reditel ... 64 podily
Viceprezident ... 128 podilu
Prezident ... 256 podilt

Vypocet je jednoduchy nejdfive se vypocita hodnota jednoho podilu jako podilu ¢astky pfedstavujici
2% celoklubového obratu v OC a souctu vSech podilu z dosazenych tituld. Kazdému partnerovi pak
nalezi ¢astka odpovidajici poctu podill z dosazeného titulu.

Maly pfiklad (nikoliv z praxe):
Obrat klubu v OC v daném mésici Cinil 180.000 K&. Klub ma 10 bronzovych, 5 stfibrnych a jednoho
zlatého manazera. Celkem tedy 24 podilu.

180.000 K¢ / 24 podild = 7.500 K¢ na jeden podil.

Bronzovi manazefi tedy obdrzi jako manazersky bonus 7.500 K¢&, Stfibrni manazefi 15.000 K¢ a zlaty
manazer obdrzi 30.000 K¢.

Rezerva

Nejde pfimo o odménu, ale obdobné jako jsou vyclenovana 2% na manazersky bonus, je vy¢lenovano
1% z celoklubového obratu v OC jako rezerva. Tato rezerva se nevyplaci pfimo, ale slouzi jako
finanéni kryti pro kratkodobé soutéZ?e. Kazda soutéz je vyhladena samostatné a fidi se pro tuto soutéz
zvefejnénymi pravidly.

10. Vyplaceni bonusi

Partner nema Zivnostensky list

Odmeény je mozné vyplacet formou slevy na dalSi nakupy nebo zaslanim €astky na bankovni ucet.
Vyplaceni odmé&ny na ucet je podminéno doruc€eni vlastnoru¢né podepsané pfihlasky, kterd ma formu
smlouvy o zprostfedkovani a uvedeni €isla uctu na pfihla8ce, nebo nasledné vyhradné pisemné.

Partner ma Zivnostensky list a neni platcem DPH

Odmény jsou vyplaceny na ucet podnikatele. Podminkou je dorueni vlastnoru¢né podepsané
pfihlasky s uvedenym IC, ktera ma formu smlouvy o spolupraci. Dale pozadujeme zaslani kopie
zivnostenského listu (u pravnické osoby vypisu z obchodniho rejstfiku). Do spInéni téchto podminek je
mozné odmény vyplacet pouze jako slevu z dalSich objednavek.

Partner ma zivnostensky list a je platcem DPH

Kromé pozadavkla pro partnera s Zivnostenskym listem - neplatce DPH, je nutné dorucit i kopii
osvédceni o registraci k DPH. Platcdm DPH neni mozné vyplacet odménu pfimo na ucet. Partner
musi vystavit na ¢astku odmény danovy doklad navySeny o 20% DPH. Na zakladé pisemné dohody je
mozné, abychom danové doklady vystavovali sami jménem partnera. Partner je pak povinen darové
doklady pfijmout a odvést DPH (viz Obchodni podminky).

Ing. Ivo Stolpa
Jihlava 1.6.2010






